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TORNE-SE REFERENCIA

O mercado brasileiro € cheio de incertezas e
exige dos lideres e empresarios uma
constante atualizacao e agilidade na
capacitacao de seus times comerciais.

Durante a assessoria, vocé tera a
oportunidade de desenvolver seus lideres
comerciais e times. Tudo isso
acompanhado por nosso especialista.

PRINCIPAIS SEGMENTOS E REGIOES
DOS CLIENTES BIUP EDUCACAO

C Segmentos

/20% Casa e Construcao
17% IndUstria

13% Moda e acessorios
9% Distribuidoras

7% Tecnologia

5% Farmacia

3% Saude e Bem estar
2% Automoveis

24% Diversos
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35% Vale do Paraiba
15% ABC Paulista
12% Alto Tieté

8% Litoral

6% Demais Regides




Visao Geral B'-P

- Assessoria com 12 encontros presenciais/online e
mMais de 24 horas de conteudo e desenvolvimento
para o desenvolvimento do seu time comercial.

« Acompanhamento do gerente de contas

- 12 encontros personalizados com seu modelo de
vendas que entregam uma visao 360°. da sua area
comercial

4 )

» Diagnostico dos lideres comerciais

+ Diagndstico do time comercial
+ Diagndstico da cultura em vendas
* 24 horas de conteudo

* Mais de 15 ferramentas e frameworks praticos

* Experts que vivem a pratica




Gerente de contas exclusivo

* Vocé tera o acompanhamento de um gerente
de contas exclusivo, que ajudara vocé atraveés
das ferramentas a desenvolver os lideres

comerciais e seu time de vendas.




Fases da Assessoria

o Kick Off

/Diagnéstico dos Il'deres\

comerciais, time de vendas e
cultura em vendas com um
especialista BIUP e acesso a
plataforma com as
ferramentas e frameworks a
serem utilizados ao longo da

assessoria

%

o DURANTE A ASSESSORIA

/12 encontros presenciais, com\

mais de 24 horas de contelddo e

acompanhamento com temas
direcionados ao modelo de

vendas da empresa.

o POS ASSESSORIA

-

\_ %

Suporte ao longo do contrato
com o gerente de contas com
encontros mensais e acesso a
plataforma com os conteudos,

frameworks e templates.
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DESCRICAO

A assessoria da academia de vendas € um programa | N S
projetado para capacitar o time comercial em vendas e

ganhar mais eficiéncia nos seus processos de vendas, criando

uma base soélida de desenvolvimento para o seu

departamento comercial performar mais.

O PROGRAMA E

Contorno de objecdo

. . Abordagem e sondagem

Geracio de demanda Abordage’m e Sondagem Apresentagao.do
pré - venda Produto/Servico

Gestao de time comercial

comerciails

Técnicas de fechamento

I

Técnicas de qualificacao

Autolideranca

Reunidoes comerciais
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DESCRICAO BLP

A assessoria da academia de vendas € um programa vV A R E|dyE PRODUTDO

projetado para capacitar o time comercial em vendas e
ganhar mais eficiéncia nos seus processos de vendas, criando
uma base soélida de desenvolvimento para o seu
departamento comercial performar mais.

b

O PROGRAMA E

Vendas em alta demanda Abordagem e Sondagem Apresentacao do Produto Técnicas de fechamento

| {

Atendimento/
Comportamento

Introducao a visual

Contorno de objecao merchandising

Perfis de clientes

Gestao de time Feedback

Gestao de tempo

Autolideranca

Gestdo de indicadores Leader coach Reunides comerciais




DESCRICAO N BLP
VAREJIO SERVICO

A assessoria da academia de vendas € um programa
projetado para capacitar o time comercial em vendas e
ganhar mais eficiéncia nos seus processos de vendas, criando
uma base soélida de desenvolvimento para o seu
departamento comercial performar mais.

O PROGRAMA E

Geracao de demanda

|

Abordagem e Sondagem Apresentagao.do Técnicas de fechamento
Produto/Servico _

Venda no WhatsApp WhatsApp - Proposta e
abordagem e sondagem acompanhamento

Contorno de objecdo Perfis de clientes

Gestao de time Gestao de tempo Autolideranca

Gestdo de conflito Gestdo de indicadores Reunides comerciais




DESCRICAO /-\

A assessoria da academia de vendas € um programa FI1 E LD S A L E S
projetado para capacitar o time comercial em vendas e
ganhar mais eficiéncia nos seus processos de vendas, criando N

uma base soélida de desenvolvimento para o seu
departamento comercial performar mais.

O PROGRAMA E

Geracao de demanda Abordagetn e Sondagem Apresentagao.do Técnicas de fechamento
Pré venda Produto/Servico )
Perfis de client Abordagem e
erns de clientes Sondagem - venda

Poés - venda

/

Contorno de objegao Administracao de carteira /
; /

Gestao de time

Gestao de conflito Gestao de indicadores Leader coach Reunides comerciais
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O QUE VOCE FAZ COM QUE VOCE APRENDE:

Transformar objecdes em oportunidades de vendas

Entender as necessidades do cliente

Personalizacdao na venda conforme perfil do cliente
Monitoramento e analise de desempenho para tomada de decisao
Apresentacdo correta do produto/servico

Ciclos de feedback

Como engajar o time

Como realizar rituais comerciais e maximizar a produtividade

Gerir time de vendas

SI8II88888S

Autogestao

S

E muito mais
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